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ALSEA FIRMA UN ACUERDO DE DESARROLLO CON RAISING 
CANE’S PARA ABRIR RESTAURANTES EN MÉXICO 

 

• La Compañía estima abrir su primera unidad durante la segunda mitad de 2026. 
 

 

 
Ciudad de México, 8 de diciembre de 2025 — Alsea, S.A.B. de C.V. (BMV: ALSEA*) “Alsea”, 
operador líder de establecimientos de Comida Rápida, Cafeterías y Restaurantes de Servicio Completo 
en América Latina y Europa, informa que ha firmado un acuerdo de desarrollo con Raising Cane’s para 
la apertura de restaurantes en México. Se espera que la primera unidad inicie operaciones durante la 
segunda mitad de 2026, con planes para explorar oportunidades adicionales de expansión en la región. 
 
Fundada en 1996 por Todd Graves, quien continúa siendo propietario de la compañía, Raising Cane’s 
es una de las marcas de restaurantes de mayor crecimiento en EE. UU., reconocida por su ONE 
LOVE® — Craveable Chicken Finger Meals®. La marca es conocida por sus Chicken Fingers 
preparados al momento, su Cane’s Sauce®, las papas crinkle-cut, el Texas toast y el coleslaw fresco. 
Con una cultura dinámica enfocada en la calidad, el servicio y la comunidad, Raising Cane’s opera 
más de 950 restaurantes en 43 estados de EE. UU. y en el Medio Oriente, y recientemente anunció 
planes para expandirse al Reino Unido, además de México, el próximo año. 
 
“Estamos entusiasmados por asociarnos con Raising Cane’s, una marca icónica, y contribuir a su 
crecimiento internacional”, señaló Christian Gurría, Director General de Alsea. “Aprovechando nuestro 
profundo conocimiento del consumidor mexicano y de la industria restaurantera, buscamos ofrecer una 
gran experiencia gastronómica e incorporar marcas líderes internacionales para nuestros clientes.” 

 
Limitación de Responsabilidades  

El presente evento relevante contiene ciertos pronósticos o proyecciones, que reflejan la visión actual o las expectativas de Alsea y su administración con 
respecto a su desempeño, negocio y eventos futuros. Alsea usa palabras como "creer", "anticipar", “planear”, "esperar", “pretender”, “objetivo”, “estimar”, 
“proyectar”, “predecir”, “pronosticar”, “lineamientos”, “deber” y otras expresiones similares para identificar pronósticos o proyecciones, pero no es la única manera 
en que se refiere a los mismos. Dichos enunciados están sujetos a ciertos riesgos, imprevistos y supuestos. Alsea advierte que un número importante de factores 
podrían causar que los resultados actuales difieran materialmente de los planes, objetivos, expectativas, estimaciones e intenciones expresadas en el presente 
evento relevante. Alsea no está sujeta a obligación alguna y expresamente se deslinda de cualquier intención u obligación de actualizar o modificar cualquier 
pronóstico o proyección que pudiera resultar de nueva información, eventos futuros o de cualquier otra causa. 

 
Acerca de Raising Cane’s 
Raising Cane’s es una de las marcas de restaurantes de mayor crecimiento, con más de 950 unidades en más de 40 estados de los EE. UU. y planea abrir 
más de 100 restaurantes nuevos en diversos mercados durante 2025. La compañía anunció recientemente su intención de posicionarse entre las 10 
principales marcas de restaurantes en los Estados Unidos y es conocida por su ONE LOVE® — Craveable Chicken Finger Meals® — que incluye la icónica 
Cane’s Sauce®, reconocida como la salsa más deseada en la industria restaurantera, así como el pollo más apetecido. Para más información, visita 
raisingcanes.com. 
  

Acerca de Alsea  

Alsea es el operador de restaurantes líder en América Latina y Europa, con marcas de reconocimiento global dentro de los segmentos de Comida Rápida, 
Cafeterías y Restaurantes de Servicio Completo. Cuenta con un portafolio multi-marcas integrado por Domino’s Pizza, Starbucks, Burger King, Chili’s, P. F. 
Chang’s, Italianni's, The Cheesecake Factory, Vips, Archies, Foster’s Hollywood y Gino’s. La compañía opera más de 4,800 unidades en México, España, 
Argentina, Colombia, Chile, Francia, Portugal, Bélgica, Países Bajos, Luxemburgo, Uruguay y Paraguay. Su modelo de negocio incluye el respaldo a todas 
sus Unidades de Negocio a través de un Centro de Soporte y Servicios Compartidos, brindando apoyo en procesos Administrativos, de Desarrollo y de 
Cadena de Suministro. Para mayor información visita: www.alsea.com.mx 
 

Sus acciones cotizan en la Bolsa Mexicana de Valores bajo la clave ALSEA*. 
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